
Alius: energie voor elkaar

‘Wij willen een betere 
wereld achterlaten’
Energie voor elkaar. Dat is de lijfspreuk van Alius, en die 
zegt eigenlijk alles. Het bedrijf wil een wezenlijke bijdrage 
leveren aan het creëren van een betere wereld voor iedereen, 
schoner en sterker. ‘De energietransitie is geen gemakkelijke 
opgave’, aldus directeur Wil van der Meijden. ‘We kunnen 
het alleen met elkaar voor elkaar krijgen. Daar willen wij als 
groothandel onze verantwoordelijkheid in nemen. We delen 
kennis en ideeën, innoveren en bieden handzame oplossingen. 
Dat doen we vanuit een open organisatie waarin we vertrouwen 
op de kracht van onze mensen. En daaruit vloeit enorm veel 
positieve energie voort.’

Referentieprojecten
Alius

In Waalre is een hybride 
Volthera-systeem van Alius 
opgeleverd, bestaande uit 

16 pvt-panelen, 4 zonnepanelen, een 
warmtepomp van 3 kilowatt van Vaillant 
en een omvormer van SolarEdge. 
Het systeem ligt in een AEsthetica in-
dak montagesysteem met hieromheen 
een rieten kap.

Woningcorporatie Wocom heeft in 
samenwerking met bouwbedrijf Hendriks 
Coppelmans een renovatieproject in 
Maarheeze opgeleverd. Hier zijn 5 
woningen als pilot uitgevoerd met een 
all-electric Volthera-systeem, bestaande 
uit 12 pvt-panelen, een warmtepomp van 
3 kilowatt van Vaillant en omvormers, 
optimizers en meet- en regelapparatuur 
van SolarEdge. 

Bij aanhangerproducent 
Wagenbouw Hapert is het 
ImpAero klimaatconcept 
met warmteterugwinning 

en koeling geïnstalleerd voor de lashal. 
Het geheel wordt gevoegd met 884 
DMEGC-zonnepanelen van 270 watt per 
stuk  en met 442 P600-optimizers op 7 
SE27,6K-omvormers van SolarEdge. 

In Bergeijk bij metaalbewerkingsbedrijf 
GFM is de ventilatie, warmteterugwinning 
en koeling van het klimaatconcept van 
Alius voorzien. DMEGC-zonnepanelen 
en SolarEdge-optimizers en -omvormers 
zorgen bij dit project voor het elektrische 
verbruik van het klimaatsysteem. 

GROOTHANDELS & IMPORTEURS
Alius
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In 2004 stond Van der Meijden met zijn 
pasgeboren dochter in zijn armen. Hij 
dacht: ‘Wat voor een toekomst heb 
jij?’ Die vraag was de opmaat voor een 
keerpunt in zijn leven. Hij richtte Alius op 
en ging aan de slag. ‘Het idee van rent-
meesterschap over de aarde is me vanaf 
jonge leeftijd meegegeven. In de jaren 
’70 verbouwde mijn moeder zelf haar 
ecologische groenten. “Gif de grond in? 
Dat gaan we dus mooi niet doen.” Dat is 
wat ze zei toen een oom haar eens fi jn-
tjes uitlegde hoe je het beste worteltjes 
kon telen. Het kan ook anders. Dat besef 
heb ik altijd met mee meegedragen en 
het is de kern van dit bedrijf.’

Omslag
Van der Meijden startte Alius meer dan 
12 jaar geleden naast zijn baan als 
ingenieur in de halfgeleiderindustrie. Met 
zijn eenmanszaak richtte hij zich op het 
implementeren van duurzame energie-
technologie; zonneboilers, windmolens, 
warmtepompen en – hoewel die markt 
nog in de kinderschoenen stond – ook al 
zonnepanelen. Een paar jaar later haakte 
Ton van der Ven als zakenpartner aan 
om de commerciële activiteiten verder te 
ontwikkelen. Alius kreeg tractie dankzij 
de veranderende tijdgeest en volhar-
ding. Het werd steeds meer ingescha-
keld door installateurs, bijvoorbeeld 
als technisch adviseur en leverancier. 
Vanaf 2012 kwam de ontwikkeling in een 

Alius Klimaatoplossingen

Hernieuwbare energieopwekken is mooi. Soms is het echter verstandig om eerst in 
andere vormen van verduurzaming te investeren. Tot die conclusie kwam Alius bij het 
bezoek aan diverse industriële bedrijven. ‘Ze wilden pv op het dak’, vertelt Stefan Ba-
zelmans, mede-eigenaar bij de klimaattak van Alius. ‘Tegelijkertijd draaiden er gasver-
slindende kachels voor de ventilatiebehoefte. Daar valt dus de eerste winst te boeken. 
Daarom zetten we in 2014 onze klimaattak op via een aparte werkmaatschappij van 
Alius. We ontwikkelden de hard- en software voor een klimaatunit met een rendement 
van 80 procent: ImpAero. Door gebruik te maken van restwarmte levert de warmtewis-
selaar optimale luchtcondities en een aanzienlijke energiebesparing op. Daarnaast kan 
er op een zeer efficiënte manier gekoeld worden. Onze verkoop concentreert zich voor 
nu op productiebedrijven en de proteïneproductie; insecten- en veeteelt. Wellicht is dit 
een product een vreemde eend in de bijt van een leverancier in de solar. Maar dat is het 
zeker niet, gezien ons streven naar verduurzaming.’

stroomversnelling. Alius koos voor focus 
op de zakelijke markt en een toekomst 
als groothandel in de solar. Ook daarin 
bewandelde het echter zijn eigen weg: 
die van samenwerking met een beperkt 
aantal toeleveranciers, allereerst wat 
betreft omvormers.

Hechte relatie
‘SolarEdge was destijds een nieuwe 

naam in de solar’, vertelt Van der Me-
ijden. ‘Ze hadden nog maar een paar 
mensen rondlopen in Nederland, maar ik 
geloofde in hun producten en de techni-
sche oplossing waarbij vermogens per 
zonnepaneel worden geoptimaliseerd en 
gemonitord. Het klikte bovendien goed 
met hun hoofd ontwikkeling, ook niet 
onbelangrijk voor een technicus zoals ik. 
Sindsdien leveren we alleen hun merk. 

We groeiden uit tot hun grootste distri-
buteur in Europa, verzorgen SolarEdge-
trainingen en servicen hun producten, 
ook op locatie. Er is dus sprake van een 
bijzondere en hechte relatie. Die hebben 
we tevens met zonnepanelenfabrikant 
DMEGC Solar waarmee we een goede 
samenwerking hebben. Een eigen 
ontwikkeling is ons opdak- en indak-
montagesysteem AElex en AEsthetica, 
waarbij de dakhaken via een schroef-
verbinding bevestigd worden aan het 
dak. Het voorkomt mechanische stress 
op de zonnepanelen wat de levensduur 
verlengt. Doordat er klemmen gebruikt 
worden, is het eindresultaat veel fraaier 
dan een traditioneel montagesysteem. 
Bovendien is het indaksysteem brand-
werend en waterkerend.’
Hoewel Alius voor eenvoudige en werk-
bare oplossingen kiest, gaat het graag 
nieuwe uitdagingen aan en is het bijzon-
der open-minded voor vernieuwing – in 
technologie, materialen, applicaties en 
businessmodellen... Dat uit zich onder 
andere in het vermogen om producten 
te ontdekken die niet mainstream zijn, 
maar wel de potentie hebben dit te wor-
den in de toekomst. Zo is Alius afgelo-
pen augustus de samenwerking aan-
gegaan met BlueSky Energy, fabrikant 
van de zoutwaterbatterij GREENROCK. 
‘Daarmee zorgen we ervoor dat wanneer 
de salderingsregeling straks verdwijnt, 
onze organisatie al voorbereid is op de 
oplossing van de toekomst’, aldus van 
der Meijden. 

Hele klus
Niels Kleer stapte begin 2017 in als 
partner bij AliusEnergy, als opvolger van 
Ton van der Ven. Hij onderstreept dat 
het op het eerste oog beperkte aanbod 

een uitgesproken kracht is.
‘De technologische ontwikkelingen in 
de solar gaan heel hard. Zelfs voor ons 
is het een hele klus om het allemaal bij 
te houden, laat staan voor installateurs. 
Wij willen hen optimaal bedienen. Het 
aanbieden van vele merken compo-
nenten is dan niet eff ectief. Door onze 
focus kunnen we het met fabrikanten 
over hun technologische ontwikkeling 
hebben. Het stelt ons in staat expertise 
over optimale oplossingen op te bouwen 
en die te delen met onze klanten, tijdens 
ontwerpfasen, cursussen en de reali-
satie van projecten. Zo kunnen klanten 
snel en veilig werken terwijl ze kwaliteit 
realiseren.’

Volthera
Alius is over de afgelopen jaren uitge-
groeid tot een van de grote Nederlandse 
leveranciers in de solar. Daarbij laat het 
zich leiden door een heldere missie: 
het bijdragen aan het creëren van een 
betere wereld. Het motto daarbij is 
‘energie voor elkaar’.
Van der Meijden: ‘Wanneer we elkaar 
positieve energie geven dan maakt dat 
ons allemaal sterker. Ik heb het dan niet 
alleen over hernieuwbare energie maar 
ook de wijze waarop we met elkaar 
omgaan. We geven dat DNA ook mee 
aan onze medewerkers, door ze erover 
te vertellen en ze maximaal verantwoor-
delijkheid te geven in een open organi-
satie. Dat gezegd hebbende: pv is een 
algemeen geaccepteerd goed geworden. 
Daarom zetten we nu vol in op de intro-
ductie van pvt. Ons land moet van het 
gas af en de combinatie van zon-elek-
trisch en -thermisch kan daar wezenlijk 
aan bijdragen. Vanuit die gedachte heb-
ben we ons Volthera-systeem ontwikkeld; 
een pvt-gebaseerde totaaloplossing die 
een huishouden 70 tot 90 procent gas 
en elektra verbruik bespaart in geval 
van bestaande bouw. Nieuwbouwsys-
temen zijn volledig elektrisch en vormen 
inmiddels al 25 procent van onze omzet. 
Het totaalpakket bestaat uit Volthera en 
pv-panelen, glycol, montagemateriaal, 
een 200-literbuff ervat voor tapwater, 
warmtepomp, SolarEdge-omvormer en 
benodigdheden, regeling, monitoring en 
alle appendages die nodig zijn voor de 
installatie. We bieden dus een plug&play-
systeem waarmee we een enorm verschil 
kunnen maken in de verduurzaming van 
bestaande woningen en nieuwbouw. 
Deze zijn we grootschalig aan het uitrol-
len. We zijn dus nog lang niet klaar.’
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